
Las peluquerías y barberías son el segundo negocio mas constituido en 

Colombia después de las tiendas, en donde el 80% de los negocios son 

independientes y son negocios de “barrio”

El problema  

Con la pandemia se hizo 
evidente la carencia de 
tecnología , estrategias de 
mercadeo ,canales 
comerciales alternos y 
protocolos de bio seguridad 
en las peluquerías, barberías 
y spa . 

La solución 

A todos los negocios que 
ingresan a la cadena les 
abrimos una vitrina digital , les 
damos un sistema de reservas , 
un plan de mercadeo, e-
commerce y canal de servicios 
a domicilio 

Modelo de negocio 

Con un modelo de franquicia 
por conversión tipo ayenda  o 
cadena oyo de hoteles , 
damos unos beneficios y 
estandarización a los negocios 
que ingresen a la cadena a 
cambio del 15% del total de 
ventas en servicios y productos 
del negocio a través de enjoy. 

 

Funding

Tracción

El mercado

El equipo

Ex ayenda , 

experto en 

ventas de 

tecnología .

Fundo 2 apps , 

tiene experiencia 

en marketing 

digital y 

desarrollo.

Aliado estratégico
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